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como un libro

Aprende a observar el lenguaje corporal para
saber lo que piensa la gente
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Imagina que conoces a alguien por primera vez y, en cuestion de minutos, —y sin decir una
sola palabra— eres capaz de adivinar lo que esta pensando. ¢ Magia? No exactamente. Las
personas, aunque no se den cuenta, expresan claramente a través de su cuerpo sus actitudes y
motivos. Estos sencillos gestos, los cuales la mayoria de nosotros apenas percibe, pueden
transmitir informacién clave que puede resultar de un valor inestimable en numerosas

situaciones.

Més de 2 millones de ejemplares vendidos en USA.

Como leer a una persona como un libro esta disefiado para ensefiarte a interpretar y responder
a las sefales no verbales de socios de negocios, amigos, parejas e incluso desconocidos. Los
autores de este best seller, Gerhard Nierenberg, Henry Calero y Gabriel Grayson, han trabajado
juntos para reunir sus conocimientos sobre el lenguaje corporal en esta practica guia y ensefar
a sus lectores a identificar, entender y utilizar la comunicacién no verbal.

Con este libro:

*  Sabras cuando alguien no esta diciendo la verdad.

* Sabras cuando debes seguir adelante o echarte atras en una negociacion.
*  Sabras cuando alguien ha perdido el interés por lo que le estas contando.
*  Sabras como identificar un apreton de manos agresivo o Sumiso.

*  Sabras como ...



